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Inscripciones:

'Marca personal'
y 'Presencia online'
en Dermatología

2 webinars de 60 minutos. 



¡Bienvenid@s a la
Dermatología 
del futuro!

DERMATÓLOGO
Didac Barco, el docente del curso, es
especialista en Dermatología Médico-
Quirúrgica y Venereología vía MIR y posee
una sólida formación en tecnología
lumínica adquirida durante años de estudio
y rotaciones en unidades láser de centros
de primer nivel (Northwestern Memorial
Hospital de Chicago y Mount Sinai
Hospital de New York). 

Sobre Didac Barco

FORMADOR
Cuenta con tres cursos formativos online,
'Técnicas simples para el manejo de las
cicatrices de acné', 'Técnicas simples para
el manejo de queloides' y 'Láseres en
Dermatología y Medicina'. Ofrece, además,
formación particular en equipos lumínicos
y consultoría para médicos
emprendedores. 

KEY OPINION LEADER
El Dr. Didac Barco es Key Opinion Leader
de distintas compañías internacionales de
sistemas lumínicos y formador de médicos
en Europa y Latinoamérica, así como un
apreciado conferenciante en congresos de
primer nivel mundial (5CC o IMCAS).



Marca personal :  29/1/22 a
las 20h.

Presencia onl ine :  26/2/22
a las 20h.

Prec io por webinar :  20 ,90€.
Prec io pack de dos webinars :
36 ,57€



2.

3.

1. 4.
¿De dónde sale el interés por la
marca personal?

¿Cómo construyo mi marca personal?

7.
Valor diferencial.

5. 8.
¿Qué es tu marca personal? Cohesión. Aplicación práctica.

6. 9.
¿Qué valores debe tener tu 
marca personal?

Confiabilidad. Conclusiones.

'Marca personal en Dermatología'



2.

3.

4.

1. 5.
¿Por qué presencia online? Redes sociales: ¿sí o no?

8.
Conversión y métricas.

6. 9.
"A mí lo que me funciona es el 
boca-oreja".

¿Qué pasa con las opiniones online? Primeros pasos en tu vida 
online.

7. 10.
Lo mínimo a tener. Casos antes/después. Conclusiones.

'Presencia online en Dermatología'

Web: ¿sí o no?
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